
Am Folgetag haben Sie die Möglichkeit zur Teilnahme am Seminar Kundenorientiertes Kommunizieren.  

 

 
 

Profi-NEWS Photovoltaik 
in Handewitt und Hannover 09:00 bis 16:30 Uhr 

am 24. Juni 2014 

EWS GmbH & Co. KG, Am Bahnhof 20, 24983 Handewitt 

am 01. Juli 2014 
halbersbacher.landhotel Hannover-Ummeln, Ummilostraße 41-43, 31191 Algermissen-Ummeln 

Ihr Nutzen 

Sie erhalten Informationen zu aktuellen und zukünftigen Entwicklungen auf dem Photovoltaik-Markt und dem 
Produkt- und Leistungsspektrum von EWS, darüber hinaus Einblicke in aktuelle technische, wirtschaftliche 
und rechtliche Rahmenbedingungen. Sie treffen auf Referenten unserer Lieferanten und können so direkt in 
Kontakt treten. 

 

09:00 bis 09:30 Uhr 

 

 EWS – Rück- und Ausblick auf den PV-Markt 2014 
 Wirtschaftlichkeit vor dem Hintergrund von Preis- und EEG-Entwicklung 
 Erwartungen an die Nachfrageentwicklung 
 Marketinginitiativen 2014 
Stefan Ebert, Marketingleiter, EWS GmbH & Co. KG 

09:30 bis 09:45 Uhr  Kaffeepause 

09:45 bis 10:30 Uhr 

 

 REC Solar – Solarstrommarkt im Wandel 
 Positionierung von REC Solar in globalen und nationalen Märkten 
 Vertriebsschwerpunkt „Commercial Grid Parity“ 
 REC Solar Professional Programm: Status Quo  
Derrick Kowalski, Sales Manager Distribution, REC Solar Deutschland GmbH 
Tassilo Wolfram, Key Account Manager Eastern Europe, REC Solar Deutschland GmbH 

10:30 bis 10:45 Uhr  Kaffeepause 

10:45 bis 11:30 Uhr 

 

 Fronius – Highlights 2014 
 Fronius Symo: Wechselrichter mit maximaler Flexibilität 
 Fronius Symo Hybrid: Die individuelle Speicherlösung für 24h Sonne 
 Fronius Symo Hybrid Tauschaktion  
Bernd Stolze, Technischer Berater, Fronius Deutschland GmbH 

11:30 bis 12:30 Uhr  Gemeinsames Mittagessen 

12:30 bis 13:30 Uhr 

 

 BenQ Solar – Hohe Produktqualität bei attraktiven Preisen 
 BenQ Solar und AU Optronics (AUO) 
 BenQ Solar Photovoltaik-Module 
Annette Jansen, Account Manager Germany, AUO Green Energy Europe BV 

13:30 bis 13:45 Uhr  Kaffeepause 

13:45 bis 15:15 Uhr 

 

 Zeversolar – Deutsche Zuverlässigkeit trifft auf chinesische Flexibilität 
 Zeversolar GmbH – Teil der SMA-Gruppe 
 Wechselrichter-Portfolio und Strategie 
 Entwicklung, Qualitätssicherung und Aftersales-Service 
Andreas König, Sales Director Europe, Zeversolar GmbH 
Karlos Silva, Technical Sales Manager, Zeversolar GmbH 

15:15 bis 15:30 Uhr  Kaffeepause 

15:30 bis 16:30 Uhr 

 

 Sungrow – Eine stabile Größe im PV-Markt 
 Firmenvorstellung 
 Wechselrichter-Produktportfolio 
 SUNGROW Service 
Tobias Krauth, Niederlassungsleiter Deutschland, Sungrow Deutschland GmbH 

ab 16:30 Uhr  Abschlussrunde/Diskussion 


